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PROGRAMA / SABATINO

DE EMPRENDIMIENTO

LEFT

EN LÍNEA



TALLER / SABATINO

LEFT

ESTRUCTURA

Creación de empresa

E

El entrenamiento está dividido en 3
etapas :

 • Dreamer
• Devicer
• Doer

DURACIÓN: 6  Sábados.

Reuniones sabatinas en los siguientes horarios:
9:30 hrs - 13:00 hrs.
Descanso: 11:00 hrs. - 11:30 hrs.

Vía Skype/Hangout en vivo con César Dabián

LEFT

EXPERIMENTA, CREA, INNOVA

www.VillaEmprendiendo.com

l programa LEFT de Creación de 
Empresa, está creado para ayudar a los 
Emprendedores naturales y en potencia 
a construir negocios perdurables, 
desde su capitalización hasta la 
construcción de una marca sólida, 

liderar el mercado mediante la especialización y llegar 
a la sucesión.

Cómo empezar sin capital es una de las preguntas 
que resuelve de manera franca y simple para que 
cualquiera, sin importar su condición económica o 
académica lo pueda hacer. 

Protegernos desde ahora para que nunca nos falte un 
ingreso, vivir con calidad y obtener nuestra libertad... 
Emprendiendo.

≈



01 RECONOCER LO IMPORTANTE
Comprender la esencia del emprendedor.

02 CONSTRUCCIÓN DE MARCA
Cómo ubicar estratégicamente tu marca. Slogan, logotipo e identidad.

03 ESTABLECER UNA MISIÓN
Integrar a un equipo que comparta la misión.

04 INNOVACIÓN Y CREATIVIDAD
Estrategias creativas para desarrollar el potencial emprendedor.

05 DESARROLLO DE LA IDEA
Definir los parámetros de gestión en base a gustos y preferencias individuales.

TEMARIO

ETAPA UNO: 



06 MODELO DE NEGOCIO
Desarrollar un modelo de negocio acorde a las características particulares del proyecto.

07 DISTINGUIRSE DE LA MULTITUD
Lograr la excelencia mediante la especialización.

08 HAZLO DIFERENTE
Cambiar hábitos, patrones y paradigmas.

09 ESTRATEGIAS DE MARKETING
Desarrollar un concepto y segmentar el mercado meta.

ETAPA DOS: 

10 MARKETING DIGITAL
Desarrollar una estrategia de comunicación en medios digitales.



11 CREA TU SITIO WEB
Dominio y hosting para tu negocio*. 

12 VENDER POR REDES SOCIALES
Identidad digital para conseguir clientes.

13 PROTOTIPADO
Desarrollo del PMV (Producto Mínimo Viable).

ETAPA TRES: 

*El costo de los servicios de registro de marca, dominio y hosting no están incluidos en el precio del programa.



VÍA: Skype/ Hangout 
MODALIDAD: SABATINA
EDAD: Mayores de 16 años.
ESCOLARIDAD: No aplica.

GENERALES
PROGRAMA DE NEURONEGOCIACIÓN

INCLUYE:
• Entrenamiento.
• Training book.
• Reconocimiento.

FORMAS
DE PAGO
Formas de pago: Tarjeta de crédito y débito, 
Depósito o Transferencia interbancaria.

Beneficiario: César Dabián 

Institución: CitiBanamex

CLABE: 0025 4070 1506 4959 34
 

CONTACTO:

Mail: atencion@emprendiendo.mx


